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Zrób to sam – prezentacja dla inwestorów

 
Prezentacja dla inwestorów ma na celu nakłonienie kogoś do zainwestowania w twój pomysł.
[bookmark: _GoBack]Napisanie scenariusza prezentacji pomoże ci zarówno skoncentrować się na istotnych informacjach, które chcesz przekazać, jak i upewnić się, że uda ci się zdobyć zainteresowanie publiczności.

Najważniejsze wskazówki
	1. Stwórz wyraźne przesłanie
Mniej znaczy więcej!
2. Nawiąż kontakt z publicznością
Przyciągnij uwagę potencjalnych klientów/inwestorów i opowiedz swoją historię.
3. Bądź profesjonalistą
Wykorzystaj statystyki i badania rynku, aby pokazać, że wiesz, o czym mówisz.

Odpowiedz na poniższe pytania, aby zaprojektować swoją prezentację dla inwestorów. Te odpowiedzi pomogą ci zebrać wszystkie istotne informacje i skoncentrować się na tym, jak je przekazać.


	Jaki problem rozwiązuje twój produkt/usługa?    

	



















	
W jaki sposób twój produkt/usługa rozwiązuje ten problem?

	





















	
Jaka jest twoja unikalna propozycja sprzedaży (USP) – czyli  wartość lub cecha produktów bądź usług wyróżniająca je na tle konkurencji?

	


























	Teraz twoja kolej! 
Wykorzystując odpowiedzi udzielone powyżej i nasze wskazówki, napisz scenariusz prezentacji dla inwestorów. Powinna trwać nie dłużej niż 60 sekund (między 150 a 200 słów). Podkreśl wszystkie słowa i zwroty, na które chcesz położyć nacisk. Pisz tak, jakbyś miał(a) ją wygłosić.
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